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Checkliste Franchise

Was Sie vor dem Vertragsabschluss kldren sollten

Firma:

—

Erfolgsaussichten Franchise-ldee

= Welche Marktchancen hat die Franchise-ldee?

= Welche konkreten Vorteile hat das Produkt bzw. Dienstleistung fiir den Kunden?
» |Ist dieser Produktvorteil auch langfristig gegeniiber Wettbewerbern zu halten?

= Gibt es an lhrem geplanten Standort ausreichend Kundenpotential?

Franchise-Nehmer:

= Behalten Sie trotz der Franchise-Vorgaben genug eigene Entscheidungsfreiheit?

» Haben die Franchise-Nehmer eine institutionelle Interessenvertretung und damit
Einfluss auf die Geschaftspolitik des Franchise-Gebers?

Franchise-Geber:

» Ist der Franchise-Geber Mitglied im Deutschen Franchise-Verband?

= Wo und seit wann ist der Franchise-Geber tatig?

* Wie viele Franchise-Nehmer gibt es und wie lange sind diese schon dabei?

* Wie viele Franchise-Nehmer sind abgesprungen und was waren die Griinde daftir?

» Legtder Franchise-Geber seine Partnerliste offen und ermdglicht er lhnen den
Kontakt zu seinen Franchise-Nehmern?

Der Finanzplan:

* Haben Sie die Zahlen uberpriifen lassen?

» |Ist die Ertragskraft ausreichend?

= Wie hoch ist Ihr Kapitalbedarf?

* Sind alle Kosten enthalten, auch die kalkulatorischen Kosten?

* Welche Einstiegs- und laufenden Gebiihren fallen an? Sind diese ange-
messen/marktgerecht?

» Unterstitzt Sie der Franchise-Geber bei der Erstellung eines Liquiditatsplans und
der Ertragsvorschau?
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Franchise-Vertrag:

= Sind auch wirklich alle zugesagten Leistungen des Franchise-Gebers vertraglich
fixiert?

* Haben Sie ausreichend Zeit, den Vertrag vor Unterzeichnung zu priifen?
= @Garantiert Ihr Franchise-Geber Gebietsschutz?

* Wie sind die Vertragsfristen? (in der Regel zundchst 10 Jahre)

= Welche Verlangerungsmdoglichkeiten bestehen fiir den Vertrag?

= Wie hoch sind Vertragsstrafen?

=  Welche Mdglichkeiten des Ausstiegs gibt es?



